建行网站推出保险频道和财富管理频道
为更好地满足广大客户对保险服务和财富管理的需求，建设银行国际互联网网站（www.ccb.com）于7月18日全新推出保险频道和财富管理频道。
保险频道设有保险产品、保险理财、保险资讯、保险课堂等栏目，覆盖了建行代销的各类保险产品和客户所需的投保信息，帮助客户通过网站了解建行代理各类保险的相关信息，客户可根据需要选择最合适的保险产品。
保险频道包括建行代销的各种保险产品分类展示和产品特色介绍、保险产品搜索和优惠活动信息、保险行业资讯和业界动态等内容，并提供保险业界众多资讯和相关业务知识，客户还可通过保险频道获取保险理财规划建议、投保指南和相关保险案例。
财富管理频道是为建行客户开辟的金融及非金融服务平台，通过该频道客户可了解建设银行高端客户服务内容。 
财富管理频道的公告信息和财富产品栏目将随时向客户传递建行的财富新产品、新服务内容；非金融服务栏目是面向高端客户开展增值服务的网络平台，现已开通高尔夫服务、健康关爱服务、全球紧急救援服务、机场贵宾服务等项目；财富中心主要介绍全国37个省市建行财富中心的概况及理财团队，使建行高端客户能够足不出户了解到建行专业理财团队的情况及联系方式，并可随时进行咨询；财智人生和投资指引栏目是面向高端客户开辟的网上投资理财指导平台；客户可在线阅读或下载建行电子理财杂志——《财智人生》，还可通过投资指引栏目了解到各类与金融投资相关的资讯信息。
自今年1月以来，建设银行国际互联网网站不断推陈出新，创新服务，先后推出了全新的网站首页，打造了建行人才招聘平台，并抓住市场焦点、满足客户需求，新建了黄金频道、保险频道、财富频道，优化了电子银行和理财频道，改版了分行互联网网站。此外，为改善客户体验，提升网站实用价值，建行网站还开通了网站搜索查询功能，拓展了网站账户查询服务种类，实现了除个贷账户和定期存单外所有个人账户类型的网站查询。

通过迎合市场需求，不断开展产品创新，建行国际互联网网站的影响力正在大幅提升，客户关注度在同业已居于领先地位。
