建设银行私人银行快速发展成效显著
7月16日，建设银行北京私人银行迎来了它一周岁的生日。一年来，建行私人银行在业务发展、服务提升、产品创新等各方面都得到了快速的发展，充分发挥本土银行的优势，为客户提供全方位的金融与非金融服务。建行私人银行的品牌形象，在业内和客户中得到了广泛认同，其“以心相交，成其久远”的服务理念赢得了社会各界的广泛赞誉。

一年来，建行私人银行客户经理团队依托建行的服务平台，力争为每一位客户提供五星级专业理财服务。由战略合作伙伴美国银行支持推出的高端客户关系管理项目，更为这支充满智慧与活力的团队注入了新鲜的血液。
开业之初强调的“稳健、专业、开放”的业务特色得到了很好的发挥：在为客户提供个性化、专业化、综合化的金融服务和内容丰富的非金融服务的基础上，建行私人银行积极探索新的客户服务模式，通过与知名律师事务所、会计师事务所、投资银行等第三方机构的强强联手，拓宽了服务客户的领域，在企业咨询、投融资领域和产品创新方面表现出不俗的实力。
私人银行为客户设计专属产品，充分发挥金融理财的核心主线，引导客户做好符合风险偏好的资产配置，寻求专属解决方案。在市场最低迷时期，推出了股票精选准专户理财产品成立，客户不仅获得专户理财服务，还取得了稳健、丰厚的回报。随着市场逐步复苏，不断建议客户加大关注股票类产品的力度和股权类投资的比例。同时通过为客户配置信贷资产类理财计划、分层证券投资计划（优先级）等固定收益产品，完善客户的资产配置结构。不久前，建行私人银行敏锐捕捉高端客户对艺术品投资的新需求，迅速介入，成功推出一支私人银行客户专享的艺术品投资类信托理财产品，在社会上引起了强烈的反响及同行的关注。
据建行财富管理与私人银行部总经理介绍，近年来，建行私人银行业务得到了快速发展，私人银行业务客户数目倍增，截至2009年6月末，在建行金融资产超过1000万元人民币的客户数目相较07年底增长超过3倍。

作为建行北京私人银行成立一周年庆典活动的“盛世收藏 传承喜悦——当代艺术品品鉴”活动，展出了包括王沂东《沂河水》、阎平《母与子》等在内的当代著名艺术家的绘画作品以及台湾雕塑家李真先生的雕塑作品，短短2天的展览，不但得到了许多顶端客户认可，而且吸引了北京文化发展基金会、中央美术学院等在内的大量艺术及收藏界著名人士的关注，庆典期间举办了艺术品投资沙龙和题为《银行与艺术》的高端论坛，与会嘉宾就银行与艺术业跨界合作进行了深入探讨。
建行北京私人银行组织举办此次活动，既是一次有意义的客户联谊纪念活动，更是一次高层次艺术品位的有益尝试。建行相关负责人表示：“今后，建行私人银行仍将立足市场环境，积极契合客户需求，以资深的金融行业背景及雄厚品牌实力，积极与各类第三方机构开展合作，全面满足客户业务需求，践行‘以心相交、成其久远’的品牌承诺。”
